
参考にする会社やサービス : 気づいた点 記入者

□導入期　□成長前期　□成長後期　□成熟期　□衰退期　　

M a r k e t i n g s t o c k

誰が

誰をターゲットに

どのような価格で

どのようなコンセプトで

どんな時に使う？

どんな場所で使う？

どのくらいの期間使う？

どのような場所で売る？

どのような売り文句？

なぜ・何の為に
( 理念、ストーリー )

どんなシチュエーション
で使う？

どのような販売ツール
を使ってる？

どんな市場に

（特長・ベネフィット）
何の商品・サービスを

どのようなプロセス
で売る？


