
M a r k e t i n g s t o c k

記入者 実施日 備考

ニーズ発想法

悩み 不安

お金の

身体的な悩み

コンプレックス

仕事

家庭

人間関係

趣味

見込み客の

左の見込み客の現状のボックスから右の理想の状態を実現させる為に必要な方法は何か？

見込み客の理想は？見込み客がかなえたい夢・目標は？不便 痛み

今スグにでも解決したい悩みを書く 自分自身が過去の悩んでいた事でもOK

恐れ 困惑 苛立 怒り

解
決
策

ターゲット

どういう市場に？

商品・サービスの内容

商品・サービス
の他にはない最大の強み

価格

流通方法

売り文句

見込み客から購入までの流れ

新規客をリピートさせる為の方法

見込み客を集める方法コンセプト

収入

健康状態

人間関係

家庭

仕事

趣味

ライフスタイル
理想の

どれくらい儲かる市場か？


